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北京利德曼生化股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                        编号：2015-003
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	国信证券：江维娜；东方证券：胡昊，黄文锋；承周资产：兰水；东方港湾：唐林凤；汇利资产：叶丽，王诗言；华富基金：傅晟，王帅；交银基金：庄琰；国联安基金：焦阳；国泰君安：李子波；ARS资管：吴晓薇；尚雅投资：汪新文；财通基金：钱正昊 

	时间
	2015年6月12日

	地点
	上海国际医学园6号楼多功能厅

	上市公司接待人员姓名
	德赛诊断系统(上海)有限公司 总经理：钱震斌、技术总监：丁耀良、市场总监：孙浩。 
北京利德曼生化股份有限公司  董事会秘书：牛巨辉。

	投资者关系活动主要内容介绍
	主要议题：
投资者沟通与交流，参观德赛诊断系统研发中心(分子诊断试剂开发实验室、免疫透射比浊和生化试剂开发平台)。
发言记录：
问：免疫透射比浊是否隶属于免疫领域？
答：免疫透射比浊是属于生化领域中的产品，与我们常说的免疫试剂是两个不同的概念，虽然在原理上有相似之处-都是抗原抗体的反应，但检测的方法学不一样，免疫透射比浊应用在常规的生化分析仪上使用。
问：免疫透射比浊试剂能测什么样的指标，在生化里面占的市场容量是多少？
答：免疫透射比浊试剂反应原理同免疫试剂的反应原理相类似。目前免疫和生化是相互渗透的概念，也就是说有不少的免疫类的项目可以在生化的仪器上完成检测，也就是说生化在蚕食一部分免疫的项目，免疫也会拿走一部分生化的检测项目，这是相互渗透的一个过程。从目前来讲，生化拿走免疫的部分多，但免疫项目本身的扩增也很快，免疫会不断寻找新的标志物，检测的灵敏度也更高一些。根据前几年的统计，仅特定蛋白这样一个检测市场就将近十个亿左右。
问：特定蛋白是免疫透射比浊用的比较多的产品吗？
答：免疫透射比浊主要针对的就是特定蛋白。
问：特定蛋白这个项目用免疫透射比浊做的比例有多少？
答：如果从三甲医院这个层面来讲真的是不高，我们从卫生部室间质评的数据来看目前采用免疫透射比浊方法来做的不到30%，70%还是用免疫散射比浊在做。但是我认为，现在转过来的速度是非常快的，而且反而是下面的二级或一级医院转得更快。目前主要医院还在使用免疫散射试剂的原因是现在收费还是不同的，相同项目免疫散射的收费大约是免疫透射的2倍。随着国家医改的推行，趋向于将不同方法学的收费统一起来，之后会对免疫比浊试剂替代免疫散射试剂有一个提升的作用。
问：免疫透射和免疫散射的试剂是一样的吗？
答：免疫透射比浊比免疫散射比浊的精密度要好得多。免疫散射的技术已经停止更新了，而免疫透射比浊技术还在不断地更新，并且近两年推出的新项目是非常多的。
问：免疫透射比浊的新项目大概有多少增量呢？
答：举一个非常简单的例子，比如近几年有一个胱抑素C的项目，它的产值在全国将近2个亿，但是这个项目并不包含在前面所讲的特定蛋白中，胱抑素C采用的就是免疫透射比浊技术，也就是说如果我们能开发出一个非常特异的新项目，对于市场的增长是非常有利的，而胱抑素C是肾功能早期诊断的一个非常重要的指标，大家都认为它非常有意义，因此它在市场上推广得就比较快。利德曼公司是最早推出这个项目的，而且就这个项目来讲是市场占有率最高的一个公司。
问：免疫透射比浊在国外是标准化的吗？
答：在国外是被普遍接受的。对于一些项目，70%至80%的实验室都会使用免疫透射比浊法。
问：POCT主要是涉及哪些方面，是心脏和血糖吗？
答：是的。POCT主要是做床边检测，也就是临时诊断的过程中有的时候医生希望第一时间拿到检测结果，然后对临床判断有一个外部的辅助，如果平常的检测最快也要一个小时以上才能拿到数据，而床边检测只要十分钟就可以拿到一个数据，对于需要快速判断的疾病检测是非常重要的。
问:德赛对POCT领域的战略规划是怎样的？
答：就中国目前来讲糖尿病病人至少超过九千万，因此这块市场是非常大的，但目前市场上检测结果能够与实验室结果相一致的产品还是非常少的。我们的POCT是基于液体进行检测的，也就是说跟我们现在在生化仪上进行检测的结果的一致性是最好的，这是我们在血糖仪上的优势。另外一个就是德方有一心肌标志物的检测，光这台仪器拥有的专利大概有十九个，也就是说这台仪器是非常具有技术含量的产品，而且它的检测灵敏度在同类产品中也是非常高的，对于心肌标志物的检测，它的灵敏度是首先要考虑的，也就是说能够在非常低的浓度上就能够进行信号捕捉，对临床能够进行一个辅助诊断作用，这比同类仪器要好的多。目前国内的POCT市场发展很快，市场上做POCT的企业是非常多的，让人感觉前景很大，但实际上目前来说真正做大的企业是没有的，所以说未来的整体整合过程将会是一个厮杀的非常厉害的市场，国内的市场不同于国外的市场，国外的市场是已经经过充分竞争后垄断性比较强的市场，但是在国内是没有的。
问：我们怎么看现在许多厂商在做慢病管理来推自己的一些POCT的产品，包括心肌酶谱还有血糖？
答：对于慢病管理来说血糖是非常有意义的，但是心肌这一块个人觉得是一种概念炒作，其实慢性病需要监测的项目不是特别多，但是我们现在将很多的项目都纳入了监测范围，一方面是医疗资源不够，一方面是过度医疗，这就是我们现在的情况。
问： POCT这块业务在战略上放在什么样的位置？是如何规划的？
答：接下来是我们一个重点，过去德赛刚进入中国市场的时候我们主要用的是液体的生化试剂，当时进口到国内的都是干粉试剂，干粉试剂有很多局限性，比如说复溶的水的质量，复溶的水的量是否准确，都会影响到判定，复溶了以后是不是可以马上用掉，用不掉的话如果储存的时间长了以后性能也会改变，这是很多的局限性，所以德赛就看准了这个机会，形成了一个技术叫酶的液体稳定技术，利用了这个技术以后，就能够保证试剂的稳定性，后一个阶段我们配了免疫透射比浊的产品，德赛第三阶段要配的就是POCT的这些产品，这与技术的发展相关，也与病人诊疗理念的发展相关。我们当时在国内开展液体生化试剂业务的时候，国内开始是不怎么接受的，96年的时候我们就说2000年以后就是液体生化试剂的市场了，干粉就会被淘汰了。97年的时候大家对液体生化试剂还是非常没有感觉的，通过我们不断的引导，大概比国外晚了几年，到04、05年的时候就接受了，那么我们的特定蛋白，我们的免疫透射比浊也是这样，当我们刚进来的时候大家都认为免疫散射与特定蛋白仪是一个非常好的组合，但是免疫透射有许多优势，包括速度比较快、成本比较低等，这后来慢慢也被接受了，这是为什么呢，是因为特定蛋白仪这个技术多少年来没有更多的更新改变，而恰恰是免疫透射比浊随着生化仪的发展，它的精度各个方面都提高了，它就能很好的发挥出它的优势。在国外，现在已经是普遍接受了免疫透射比浊的概念，未来我们认为POCT也是一个广泛的市场，当然这也有一定的不确定性在里面。但是我认为在特定的病种的诊断以及未来的个性化的一些诊疗都会用到POCT这个概念，所以我们看待POCT不能完全基于现有的技术和市场，因为POCT这块技术也是在不断的发展中，未来便利化、小型化、肯定是一个方向，但是高准确度、高速的检测也是另外一个方向，这两个方向都会存在。我们生化的发展，这20年左右大概就是这么个概念。
问：初期被接受的市场有多少？
答：要看市场。比如俄罗斯市场现在的保有量应该在一千台左右，欧洲市场当然更容易接受了，因为这个概念就是在发达国家被普遍接受的。
问：能否介绍一下德赛的销售体系，包括和利德曼在这方面的协同有哪些？ 
答：首先利德曼和德赛在整个销售的分布上面不是完全覆盖的，也就是说双方之间有一定的差异性，在客户群里可以相互进行互补。就营销体系来讲，应该是基本相同的，大家都是通过经销商来销售的，当然双方之间在经销商的层面上重叠性是比较低的，这也就是说在德赛与利德曼合并前同时做利德曼和德赛产品的经销商并不是很多，这也为未来奠定了一个增长的基础。
问：德赛的质控校准和标准品能够与利德曼共用吗？如果不能共用，德赛的这些质控品能够外销吗？
答：产品设计的初期已经决定了自己的质控品、校准品。这都是有自己的体系的。当然也有一些共性的东西。单独销售质控品和校准品不会太多。

	附件清单(如有)
	无

	日期
	2015年6月12日



