证券代码：300289                                     证券简称：利德曼
北京利德曼生化股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2013-010
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	万家基金:张胤；六禾投资:陈信余 汪新文；东方港湾：唐林凤；首创证券：黄彬；华鑫证券：孙志达

	时间
	2013年10月31日

	地点
	北京利德曼生化股份有限公司

	上市公司接待人员姓名
	王兰珍、牛巨辉、杨路萍

	投资者关系活动主要内容介绍
	主要议题：
公司业务介绍
发言记录：
问： 化学发光仪是在试生产吗？目前是什么状况？
答：目前正在医院做性能测试，测试效果良好，主要是在为上市做前期准备。
问： 公司销售人员有多少？
答：大概一百多人。
问： 代理销售仪器推动销售试剂的效果怎么样？策略有没有变化？
答：年初计划增加代理仪器销售力度来增加收入，但后来发现，部分代理销售仪器的毛利率过低，且会增加应收账款，因此公司决定放弃部分业务，这样就导致收入与预算相比增长缓慢。
问：明年是否会有仪器确实的销售收入？
[bookmark: _GoBack]答：会有。
问：三季报显示应收款的增长超过了收入的增长，现金流较去年同比下降，另外还有营业周转周期明显变长，这几个指标都是在恶化是什么原因？
答：这不能说是恶化，要分析具体的原因，应收账款增加，是因为仪器销售增加，而仪器的账期比试剂账期要长，这对应收账款产生很大的影响，因此应收账款增加是很正常的。至于现金流下降，也是因为应收账款增加，归根结底还是与仪器销售增加有关，这些指标都是相关系的，一个指标有变化，就会影响其他指标。
问：能否介绍一下IDS的情况？
答：其实也没有大的变化，还是根据计划在做。
问：试剂都是代理吗？
答：代理为主，小部分直销。
问：公司有没有打算发展科研仪器？
答：除化学发光以外，公司也会考虑其他仪器的研发，但目前还是以生化和化学发光仪器为主。
问：研发团队有多少人？有没有海归人员？
答：100人左右，有海归人员。
问：仪器给医院试用大概多长时间？
答：不一样，要看医院的配合度，有一个月的也有三个月的。
问：公司仪器选用的是针还是一次性加样头？
答：公司用的是针。
问：公司的化学发光试剂主要在哪些领域？
答：肿瘤标志物、甲状腺功能、激素、心肌、糖尿病主要是这几大类。
问：化学发光仪研发的主要难度在哪？为什么一直不能实现进口替代。
答：一方面在设备本身，因为化学发光系统是封闭的，国内试剂不能用在国外的化学发光仪上，因此试剂发展的再快，也还是需要发展自己的仪器品牌。另一方面，国内仪器制造的能力和国外比是有差距的，一直生产不出类似的设备，因此就发展的比较慢。
问：公司生化仪是什么情况？
答：公司生化仪在研发上走了些弯路，因此项目进度较预期差异较大，另外由于生化试剂并不单独依赖生化仪系统，因此我们也把研发重点放到了化学发光仪上。
问：化学发光仪研发了多久？
答：到今年应该有四年了。
问：对研发团队公司是否有激励制度？
答：我们的研发项目很多，每个项目都不一样，目前公司也聘请了专业的咨询公司，做整个公司的激励制度。
问：研发项目太多会不会导致精力不集中？
答：不会，因为不同的项目有不同的研发团队，是分组的。
问：如果为仪器做工艺改进，按照正常进度需要多久？
答：设计的好的话，至少要做三轮的修正，每轮修正需要的时间会缩短。
问：与IDS的合作对公司有什么帮助？
答：与IDS合作可以帮助我们尽快将试剂推向市场，毕竟我们的仪器性能要达到稳定还需要一段时间，而IDS的仪器性能相对稳定。
问：公司是否可借助于与IDS的合作将产品推向国际市场？
答：可以。
问：公司是怎样与IDS实现合作的？
答：这经历了一个很长的时期，是在双方都对彼此进行了深入考察的基础上实现合作的。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2013年10月31日



