
1 

证券代码：300289                                              证券简称：利德曼 

北京利德曼生化股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2021-002 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研  □分析师会议  □媒体采访            

□业绩说明会    □新闻发布会  □路演活动 

□现场参观 ■其他（北京辖区上市公司投资者集体

接待日） 

参与单位名称及

人员姓名 
网上投资者 

时间 2021 年 9 月 23 日 15:00-17:00 

地点 “全景•路演天下”（http://rs.p5w.net/html/123119.shtml） 

上市公司接待人

员姓名 

董事长王凯翔先生 

副总裁兼董事会秘书张丽华女士 

财务负责人欧阳旭先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

参会人员在线回答投资者提问，主要内容如下： 

问：公司最新研发进展情况？ 

答：公司今年截至目前化学发光诊断试剂新取证项目

9 项，新立项产品新增 10 个，项目主要涉及心肌、炎症

和激素菜单，目前共有 48 项发光试剂项目处于不同研发

阶段；生化诊断试剂今年新取证项目 3 项，有 5 项新产品

立项，另有 20 项处于研发的不同阶段；12 项产品处于产

品注册取证阶段；处于上市阶段的 5 项产品；诊断仪器方

面，CI2000S 系列化学发光仪器产品装机量增长，持续保

证产品高品质批量生产及用户产品升级维护；CI1200 系

列台式化学发光仪器完成试产及批量生产转化；

CI1200PLUS 台式小型全自动化学发光免疫分析仪完成

工程样机，启动注册工作；POCT 平台方面，已进入原理

样机开发阶段；分子诊断产品进入到预研阶段。除此之外，

POCT 仪器配套的 9 项产品处于研发的不同阶段；生物化

学原料在研项目 12 个；德赛系统今年新申请发明专利 1
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项，有 2 个新产品输出进入生产转化阶段，另有 3 个新立

项项目进入研发阶段，有 2 项省部级科技项目正在执行

中，另外有一个科技课题项目已经完成并通过课题专家验

收。 

问：公司一直以来扎根 IVD 行业，近年来医改政府

发布多项政策，公司如何看待体外诊断行业未来发展？ 

答：体外诊断行业是保证人类健康的医疗体系中不可

或缺的一环。近年来，在各种新技术迅速发展以及大部分

国家医疗保障政策逐渐完善的大环境下，体外诊断行业得

到了快速发展，已成为医疗市场活跃并且发展快的行业之

一，目前行业正处于快速成长期，其中生化诊断、免疫诊

断、分子诊断是行业三大主要领域，免疫、分子与 POCT

诊断市场发展迅速。随着我国医疗体制改革的推进，带量

采购、DRGs、DIP、分级诊疗等一系列医改措施不断出

台，降低了患者医疗费用，也使得医院更加注重成本控制，

为国产品牌带来新的需求和机会，加速了市场国产替代的

前进步伐；另一方面，随着我国经济快速发展、老龄化人

口占比提升、创新政策等创造了良好的外部环境，使得我

国体外诊断市场迅速扩容。 

问：公司如何应对集采带来的机遇与挑战？集采对

公司长期可持续发展是否有利？ 

答：体外诊断产品集采目前来看对经销环节会带来一

定的冲击，生产企业对于集采入围产品可以实现销售规模

的提升，保持企业合理的利润水平，并通过集采产品市场

占有率的提升带动其他产品的销售。 

问：当前的临床诊断检测试剂中，生化检测己落后

了，为什么不大力发展先进的分子诊断和化学发光诊断

产品和技术呢？公司的业务将如何调整？ 

答：生化诊断试剂是诊断试剂的主要类别之一，其未

来发展主要体现在两个方面：一是原有检测项目上将着眼

于产品质量的持续提高；二是技术进步带来的新检测项目
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的持续开发。未来，公司以临床检测需求为导向，以自主

研发和技术创新为核心，持续打造体外诊断产品的自主研

发创新能力；完善在体外诊断产业链布局，持续对核心原

料研发自产，减少对原料供应商的依赖，保证产品品质；

公司将保持在生化诊断试剂领域的行业领先优势，推动化

学发光诊断产品在国内免疫市场的占有率，并将分子诊断

和 POCT 技术作为公司未来战略的重点方向。公司通过

不断完善营销渠道和技术服务网络，以临床价值带动终端

产品销量。 

问：控股股东是否有打算将优质资产注入公司或促

进优质企业与公司合作或者兼并上下游企业的计划？公

司未来对于大湾区的建设有什么具体举措以提升公司业

绩？ 

答：公司控股股东根植大湾区，将充分利用大湾区发

展优势和股东自身长期生物医药产业投资的经验，从资

金、项目储备、政府资源等方面为上市公司业务发展提供

更多的资源，提升上市公司的盈利能力，谋求上市公司长

期、健康发展，为全体股东带来良好回报。 

问：随着本次定增结束，未来控股股东对于公司业

绩发展有何规划和要求？ 

答：公司在产业链上积极稳妥布局相关业务，强化公

司在生化、发光、分子诊断试剂等多个领域的研发投入及

布局，提升公司盈利水平及市场竞争力，推动公司业务持

续健康发展。 

问：希望公司能利用好定增资金，多并购新项目、

开发新产品，改善公司业绩。定增的股份什么时候上市，

大股东定增后持股多少？公司新增发的股份是流通股还

是受限非流通股？上市之后是否可以流通？ 

答：本次发行的股票已于 2021 年 9 月 6 日上市，新

增股份上市之日起 36 个月后方可解除限售，本次定增完
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成后，控股股东持股比例上升至 46%。 

问：高新科控做为一家投资公司，成为公司控股股

东，而公司是一个高科技的生产研发企业，公司生产研

发方向是否会受到影响？请评估一下疫情对公司经营上

的影响以及这种影响在疫情结束后的变化情况。 

答：公司控股股东高新科控深耕生物医药和医疗器械

行业，先后投资百济神州、诺诚健华等一批知名头部企业，

将充分利用自身长期生物医药产业投资的经验，从资金、

项目储备、政府资源等方面为上市公司业务发展提供更多

的资源，提升上市公司的盈利能力，谋求上市公司长期、

健康发展，为全体股东带来良好回报。虽然疫情一定程度

影响上市公司，公司积极寻求与自身业务具有良好协同性

的标的资产，打造内生式和外延式发展的双轮驱动格局，

为公司的长久发展提供持续动力。 

问：公司的研发团队有什么优势？ 

答：公司研发团队由国内外来自体外诊断行业、医疗

器械公司、医药公司的资深专家组成，负责化学发光、免

疫比浊、分子诊断、临床生化等相关领域的课题和产品研

发。 

问：公司主营什么产品？ 

答：公司主要从事体外诊断试剂、诊断仪器和生物化

学品的研发、生产与销售。其中，体外诊断试剂产品包括

生化诊断试剂、免疫诊断试剂、凝血类诊断试剂系列产品；

诊断仪器主要产品包括全自动生化仪、全自动化学发光免

疫分析仪等；生物化学品包括生物酶、辅酶、抗原、抗体、

缓冲剂、酶底物、培养基等。 

问：公司的产品是否能检测癌细胞？ 

答：公司现有产品可以对癌症标志物进行检测，可用

于部分癌症的辅助诊断。 

问：公司有出口核酸检测产品吗？新冠检测试剂何
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时能形成销售收入？公司为福建省和哈尔滨疫情做出哪

些行动？  

答：按照我国对医疗器械产品的相关法规要求，新冠

检测产品需取得国内医疗器械注册证后方能在国内销售，

公司目前没有取得国内医疗器械注册证的自有新冠检测

试剂产品。因子公司阿匹斯现有资源尚不能支持取得 CE

认证的新冠检测产品的海外销售，截止 2021 年上半年，

未实现核酸检测产品收入。目前，子公司厦门国拓正在积

极参与福建地区的抗疫工作，为当地提供相关检测产品。 

问：公司未来的发展战略是如何规划的，是否已经

有相关的布局？在完善产业链布局上有哪些行动，如何

驱动业绩增长？产品开发、市场拓展有什么新想法？ 

答：公司以临床检测需求为导向，以自主研发和技术

创新为核心，持续打造体外诊断产品的自主研发创新能

力；完善在体外诊断产业链布局，持续对核心原料研发自

产，减少对原料供应商的依赖，保证产品品质；保持在生

化诊断试剂领域的行业领先优势，推动化学发光诊断产品

在国内免疫市场的占有率，并将分子诊断和 POCT 技术

作为公司未来战略的重点方向。公司通过不断完善营销渠

道和技术服务网络，以临床价值带动终端产品销量。公司

积极寻求与自身业务具有良好协同性的标的资产，打造内

生式和外延式发展的双轮驱动格局，为公司的长久发展提

供持续动力。为支持公司长远发展，公司已聘请全球战略

咨询公司普华永道思略特为公司编制“十四五”战略发展

规划。同时，公司控股股东将充分利用自身长期生物医药

产业投资的经验，从资金、项目储备、政府资源等方面为

上市公司业务发展提供更多的资源。 

问：公司今年各业务板块的收入情况怎么样？ 

答：今年上半年，公司实现营业收入 24,551.62 万元，

较上年同期增长 39.39%；其中，体外诊断试剂业务实现

收入 20,435.57 万元，占营业收入比重的 83.24%；诊断仪

https://rs.p5w.net/question/d7a1935fa9aa46008de2cc475b185482.shtml
https://rs.p5w.net/question/d7a1935fa9aa46008de2cc475b185482.shtml
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器业务实现收入 1,659.39 万元，占营业收入比重的 

6.76%；生物化学原料业务实现收入 1,480.40 万元，占营

业收入比重的 6.03%；其他业务（主要为房屋租赁）实现

收入 976.26 万元，占营业收入比重的 3.98%。 

问：去年成立的广州利德曼和体外诊断测中心项目

进展，有产生营业收入和利润吗？  

答：广州利德曼作为公司分子诊断项目研发载体，发

挥区域产业资源优势，侧重于开发分子和 POCT 等新产

品，目前处于前期投入阶段。2021 年上半年，广州利德

曼尚未形成营业收入，净利润为-201.09 万元。此外，广

州体外诊断检测中心进展情况请以公司公告为准。 

问：作为北京地区上市公司，如何抓住北交所成立

的契机提升公司经营效益。 

答：公司将继续充分发挥上市公司资本平台优势，把

握行业发展机遇，落实公司发展战略，优化资本结构，增

强公司核心竞争力和盈利能力。 

问：德赛会分拆上市吗？ 

答：子公司德赛系统目前没有分拆上市的计划。 

问：公司是否会考虑通过实施股权激励建立长效激

励机制，深度绑定企业的核心骨干人才，凝聚团队激发

斗志，促进公司长期健康发展，增强投资者信心？ 

答：公司一直以来以“兴业引才聚，绩优创薪高”为薪

酬设计思想，薪酬政策重点激励为企业创造价值、创造业

绩的员工。股权激励作为员工激励方式的一种，公司将适

时引入股权激励、期权、员工持股计划等激励工具。 

附件清单 

(如有) 
无 

日期 2021 年 9 月 23 日 

 


